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KOMMENTAR

Gehen Sie auf die Burger zu!

Fir eine gute Nachbarschaft
kann jeder Landwirt etwas tun,
meint David Menskes.

U nsere Umfrage belegt es schwarz
auf weiB: Nicht die ,Liigenpresse”
oder die Tier- und Umweltschutzver-
binde sind die schirfsten Kritiker der
Landwirte. Es sind die ,neuen Nach-
barn“ aus dem unmittelbaren Umfeld.
Das macht die Sache auf den ersten
Blick nicht besser. Auf den zweiten
Blick kann man diesem Ergebnis aber
trotzdem etwas Positives abgewinnen.
Es zeigt, dass Sie als Landwirte viel
dafiir tun kénnen, das Verhiltnis zur
kritischen Nachbarschaft zu ver-
bessern. Die folgenden fiinf Punkte
sind dabei ganz entscheidend:

1. Haben Sie Verstandnis fiir das
Nichtwissen der Biirger!

Es gibt keine Holschuld der Ver-
braucher sondern eine Bringschuld der
Landwirte, der Verarbeiter und des
Handels. Die Branche will ihre Erzeu-
gnisse verkaufen. Dafiir miissen diese
qualitativ erstklassig und gesund-
heitlich unbedenklich sein. Das ist
auch eine Frage des Vertrauens. Die
vertrauensbildenden MalRnahmen fan-
gen beim Landwirt an.

2. Erklédren Sie Ihre Arbeit!

Thre Nachbarn miissen erfahren, dass
Sie Pflanzenschutzmittel ausbringen,
um Ihre Ernte abzusichern, dass Sie
Kilber enthornen, um Verletzungen zu
vermeiden und um die Sicherheit im
Stall zu erhéhen. Nur wenn Thre Nach-
barn Bescheid wissen, kénnen sie sich
ein eigenes Urteil tiber [hre Arbeit
bilden. Das férdert die Akzeptanz.
Noch wichtiger ist allerdings Ver-
trauen. Es schiitzt vor ungerechtfer-
tigter Kritik und macht Thre Nachbarn
weniger anfillig fiir agrarkritische
Kampagnen.

Jeder kann etwas tun: Internetauf-
tritte mit Betriebsinformationen und
Hinweisen {iber die laufenden Arbeiten
sind Beispiele fiir gelungene Offentlich-
keitsarbeit. Auch die sozialen Medien
bieten vielfiltige Moglichkeiten, die
Dorfbewohner mitzunehmen. Uber
Facebook oder WhatsApp kénnen Sie

54 top agrar 8/2016

»
©
2
£
o
o
8
(o]
w

David Menskes von der Fachhochschule
Siudwestfalen in Soest.

Thre Nachbarschaft informieren, wenn
Sie Giille fahren oder ernten wollen.

3. Lassen Sie die Menschen an
Landwirtschaft teilhaben!

Bei Hoffithrungen fiir Schulen, Kin-
dergirten oder Neubiirger im Dorf
koénnen Sie den Biirgern etwas von
Threm Alltag zeigen. Wenn die Land-
wirte einer Gemeinde reihum ,Tage
des offenen Hofes“ anbieten, sind sie
regelmifig prisent. Zugleich werden
einzelne Betriebe nicht iiberfordert.
Offenheit ist fiir alle Betriebstypen
wichtig, vor allem fiir die Tierhalter.

Suchen Sie das persénliche Gesprich
in entspannter Atmosphire. Bieten Sie
Thren Nachbarn ein Grillevent und
stellen Sie bei dieser Gelegenheit Thren
neuen Maststall vor. Zeigen Sie dem
Dorf, dass Sie nicht nur Giille produz-
ieren, sondern vor allem gutes Fleisch.
Schaffen Sie ein Gemeinschaftserleb-
nis. Verhaltensforscher wissen seit
langem: Wo Nahe herrscht, steigen die
Chancen fiir eine positive Wahrneh-
mung. Das gilt natiirlich auch fiir das
Verhiltnis zwischen Bauern und
Birgern.

4. Nehmen Sie Riicksicht!

Wer mit seiner Nachbarschaft ver-
triglich zusammenleben will, muss
auch Riicksicht nehmen. Das ist immer
ein Kompromiss.

Miissen Sie wirklich am Freitagnach-
mittag oder am Samstag, wenn das
Wetter gut ist und alle auf ihren Ter-
rassen sitzen, am Dorfrand Giille-
fahren? Miissen Sie mit Vollgas und
schwerem Gerit an der Rad fahrenden
Familie vorbeidonnern? Sicher nicht!
Aber manchmal miissen Sie nachts und
an Wochenenden ernten und kénnen
dabei Lirm und Verkehrsbeeintrichti-
gungen nicht ganz vermeiden. Dann
gilt: Wenn Sie Riicksicht nehmen, kén-
nen Sie auch Riicksicht erwarten.

5. Bleiben Sie selbstkritisch!

Jeder Unternehmer und jede Branche
muss ihr Handeln immer wieder selb-
stkritisch reflektieren und sich fragen:
Bin ich, sind wir noch auf dem richti-
gen Weg? Miissen wir Fehlentwicklun-
gen korrigieren? Sind wir {ibers Ziel hi-
nausgeschossen?

Es ist ein Zeichen von Stirke, wenn
der Berufsstand selber den Hand-
lungsbedarf erkennt, gegensteuert und
MafBnahmen ergreift. Dafiir gibt es
viele gute Ansitze. Ein Beispiel ist die
Initiative Tierwohl. Sie wurde von der
Wirtschaft selbst entwickelt und ist
eine Reaktion auf den Wertewandel in
der Gesellschaft, die mehr Tierwohl
mochte.

Wenn Sie selbstkritisch sind, Prob-
leme offen und ehrlich benennen und
Loésungen aufzeigen, sind Sie glaubwiir-
dig und geraten wesentlich seltener in
Kritik als jemand, der Probleme
verneint oder verharmlost. Das ist vor
allem dann wichtig, wenn die Lésun-
gen noch auf sich warten lassen.

Es ist ein sehr erfreuliches und ermu-
tigendes Ergebnis der Befragung, dass
viele Landwirte die Notwendigkeit zu
mehr Offenheit, Offentlichkeitsarbeit
und Selbstkritik erkennen. Das wird
Zeit und Geld kosten. Beides ist aber
gut investiert. Aullerdem gilt: Wer nur
sein eigenes Geld in die Hand nimmt,
muss sich nicht von Dritten reinreden
lassen, was und wie er kommuniziert.

Wer Offentlichkeitsarbeit macht,
muss aber auch wissen: Nicht jede Ak-
tion wird ein Volltreffer. Manchmal
lassen Erfolge auf sich warten und
Riickschlige sind méglich.

Aber dennoch: Wenn die Landwirte
ehrlich zu sich selbst sind, werden sie
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So halten Sie lhren
Winterraps sauber

Das Unkrautspektrum im Raps verandert sich. Scharfe Auflagen erschweren
den Einsatz von Clomazone. Wie Sie auch ohne den Wirkstoff klarkommen, weiB
Manja Landschreiber, LWK Schleswig-Holstein, Libeck.

ie HerbizidmalBnahme im Win-
Dterraps soll erfolgreich, aber auch

vertriglich fir die Kultur sein.
Dies in FEinklang zu bringen, ist
mitunter nicht einfach und nicht jedes
Jahr von Erfolg gekront. Schliisselstelle
fiir einen erfolgreichen Rapsanbau ist
die ziigige Wintergerstenernte, damit
genug Zeit fiir das Strohmanagement
bleibt. Bei Vorfrucht Winterweizen
kann dies unter ungiinstigen Witter-
ungsbedingungen knapp werden. Bei
pflugloser Bestellung sollen eine gute
Strohverteilung und Vermischung der
Erntereste mit dem Boden ein ung-
estortes Auflaufen der Rapskeimlinge
ermoglichen. Vermeiden Sie Strohmat-
ten (s. auch

Beitrag S. 86)! Ein schlechtes Strohman-
agement schafft ein weiteres Problem:
Es reduziert die Wirkung der Herbizide,
weil diese an die organische Masse ge-
bunden werden.

Auf Flichen mit Ausfallrapsproble-
men kann eine Scheinbestellung Ab-
hilfe schaffen. Dabei fithrt man rech-
tzeitig vor der Rapsaussaat die Grund-
bodenbearbeitung zum Raps durch.
Grobe Kluten lassen sich durch einen
Arbeitsgang mit der Cambridge-Walze
beseitigen. Dies wirkt sich auch positiv
auf den Schneckenbesatz aus. Der Aus-
fallraps, der nun in der Krume liegt, hat
sehr gute Bedingungen, um aufzu-
laufen.

Bestellen Sie Raps niemals feucht
oder sogar nass! Ein trockenes Saatbett

ist enorm wichtig fiir einen
gleichmiligen, zligig

wachsenden Rapsbe-
stand.  Kompro-
misse in der

Bestellung sind schlimmstenfalls bis
zur Ernte sichtbar. Ist Starkregen an-
gekiindigt, sollten Sie die Herbizidbe-
handlung verschieben. Hier geht Ver-
triglichkeit vor, da bei kithler Witter-
ung der Raps dem Herbizid nicht
davonwachsen kann.

Das Unkrautspektrum hat sich in den
letzten Jahren aufgrund der vorhande-
nen Wirkstoffe und der sich verdnderten
Anbaubedingungen stark gewandelt.
Rapsverwandte Unkriuter, wie z.B.
Rauke-Arten oder Echtes Barbarakraut,
sind stark auf dem Vormarsch. Aber
auch Kornblume, Kamille, Klatschmohn,
Storchschnabel-Arten und Klettenlab-
kraut prigen das Unkrautbild (s. auch
Booklet auf Seit 67) im Winterraps.

Mit oder ohne Clomazone? Eine Frage
stellt sich grundsitzlich jedes Jahr aufs
Neue: Mit oder ohne Clomazone? Die
Auflagensituation  er-

fordert es, den
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wIch will keine Lohnmast!”

Clemens Tonnies steht zum Standort Deutschland. Der GroBschlachter aus Rheda setzt
auf unabhéangige, selbstbewusste Bauern, die einen guten Job machen.

Die Schweinehalter hatten anldsslich
Ihres Geburtstags Ende Mai auf einen
Bonus gehofft. Stattdessen gab es einen
Hauspreis (- 5 ct/kg). War das nitig?
Tonnies: Aus meiner Sicht ja. Erstens:
Was hat mein Geburtstag mit dem
Hauspreis von Ténnies zu tun?
Zweitens bin ich nicht gegen hohe
Schweinepreise, aber der Markt muss
sie akzeptieren. Und drittens hatten
wir die Sorge, dass sich der Markt bei
dem kurzfristigen und kriftigen Preis-
anstieg {iberhitzt und dann zusammen-
bricht. Das wollten wir verhindern.

Der Lebensmittelhandel (LEH) kennt
die Erzeugerpreise auch. Erschweren
Hauspreise da nicht das Geschdift mit
dem Handel?

Tonnies: Nein. Unsere
Kunden fragen sich
vielmehr, ob die hohen
Preise iiberhaupt gerech-
tfertigt waren, wenn nach
einem schnellen Anstieg
der Preis genauso rasch
wieder abrutscht. Wir
brauchen einen stabilen, nachhaltigen
Preis. Niemand hat etwas davon, wenn
heute 1,60 € gezahlt wird und in zwei
Wochen nur noch 1,40 €, weil wir den
Markt {iberdreht haben.

Es heifit: ,Tonnies macht den Schweine-
preis!“ Nehmen Sie noch Riicksicht auf
den Vereinigungspreis?

Ténnies: Wir haben die Vereinigung
der Erzeugergemeinschaften (VEZG)
als Preismacher akzeptiert. Wir
machen den Preis nicht und wiirden
ihn auch nicht machen wollen. Das se-
hen Sie doch in 50 Wochen des Jahres.
Es gibt Extremsituationen, in denen
wir bremsen miissen. Mehr nicht.

Es gibt Geriichte, dass Sie fiir
Schlachtschweine mit deutscher Geburt
mehr zahlen. Stimmt das?

Tonnies: Nein. Wir bekommen auch
so geniigend Tiere mit deutscher Ge-
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burt.

Im LEH gibt es einen Trend zu mehr
Regionalitdt? Wie reagieren Sie darauf?
Tonnies: Der Trend ist vorhanden.
Wir treiben das nicht unbedingt voran,
kénnen aber gut damit umgehen, weil
wir deutschlandweit aktiv sind. Was
hilft es den norddeutschen Mistern,
wenn wir bayerische oder siiddeutsche
Regionalititen propagieren. Wir haben
das deutsche Schweinefleisch in den
letzten Jahren auf ein Premium-Niveau
gebracht und das bewerben wir auch.
Wir férdern aber nicht die kleinteilige
Regionalitit auf Bundeslandebene.

Allerdings schlachten Sie seit Juli erst-
mals auch Schweine in Bayern. Also

,,Wir wirden den Schweinepreis nicht

selbst machen wollen!”

doch mehr Regionalitdit?

Tonnies: Wir haben die Moglichkeit in
Bamberg zu schlachten und die Rah-
menbedingungen stimmen. Das ist
ganz normales Geschift.

Sie suchen aktuell nach Okoschweinen.
Ist das nur ein Strohfeuer?

Tonnies: Nein. Der Markt etabliert
sich zusehends. Es bleibt auf Sicht aber
weiterhin ein kleiner Markt.

Gilt das auch fiir veganen oder vegetar-
ischen Fleischersatz?

To6nnies: Da wachsen die Biume auch
nicht in den Himmel. Ich glaube nicht,
dass der Verbraucher iiber lingere Zeit
etwas isst, was ihm nicht schmeckt.
Mir selber schmeckt es {ibrigens auch
nicht.

Vor allem die Griinen fordern derzeit
Angaben zum Haltungsverfahren nach

dem Vorbild der Eierkennzeichnung.
Was halten Sie davon?

Toénnies: Meine Devise lautet immer:
Wir bieten das an, was der Verbraucher
will. Wenn er die Kennzeichnung ver-
langt, werden wir uns nicht dagegen
sperren. Ich sehe diesen Wunsch aller-
dings nicht.

Heiflt das, den Verbraucher interessiert
die Haltung gar nicht und es kann alles
so bleiben, wie es ist?

Ténnies: Nein. Wir miissen uns stin-
dig weiter verbessern - vor allem bei
den Haltungsbedingungen. Da sind wir
mit der Initiative Tierwohl (ITW) zwar
schon weit gekommen. Das hohe Inter-
esse der Schweinehalter an der ITW
zeigt, dass auch bei den Erzeugern die
Sensibilitét fiir das
Thema Tierwohl da ist
und weiter wichst. Das
ist gut, denn wir diirfen
nicht stehen bleiben.

Was raten Sie jungen

Landwirten, die sich fra-
gen, wie sie ihre Betriebe weiterentwick-
eln sollen, damit sie auch in 10 Jahren
noch davon leben kinnen?
Tonnies: Vor 20 Jahren habe ich Er-
zeugern geraten: Baut moderne Stille,
richtet Euch auf einen héheren Fleis-
chbedarf ein und macht einen guten
Job. Ich glaube, der Rat war gut!
Denselben Rat gebe ich den Bauern

Zur Person

Clemens Ténnies (60) ist Mitei-
gentiimer der Ténnies Gruppe (50 %).
Der Metzger-Sohn aus Rheda ist gel-
ernter Fleischtechniker und Kauf-
mann. Er hat den Konzern mittler-
weile auf Platz 41 der groften
deutschen Familienunternehmen
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Management

Warum vorzeitig aus der
Kastration aussteigen?

Einige Lebensmittelhdndler wollen schon ab 2017 kein Fleisch mehr von
unbetaubt kastrierten Schweinen verkaufen. Was bezwecken sie damit?
top agrar sprach mit Vertretern der Rewe Group und von Kaufland.

Gesetzlich ist die betdubungslose Kas-
tration ab 2019 verboten. Warum greift
die Rewe-Group dem Gesetzgeber ohne
Not zwei Jahre vor?
Breloh: Wir erheben diesen Anspruch,
ab dem Januar 2017 kein Fleisch mehr
von betdubungslos kastrierten Schwei-
nen abzunehmen, nur fiir unsere
Fleisch-Eigenmarken. Wir wollen
damit ein Zeichen setzen. Denn wich-
tige Vermarktungspartner wie das
Metzgerhandwerk und die Systemgas-
tronomie sind beim Thema Kastration-
salternativen zum Teil noch sehr zu-
riickhaltend.

Man kann das Problem aber nicht

,,Es droht eine
Spaltung des Ferkel-

aussitzen. Die gesetzliche Frist wird
iiber 2019 hinaus nicht verlingert.
Wenn die gesamte Branche jetzt nicht
aktiver wird, kann es 2019 zu einem
gewaltigen Strukturbruch kommen,
weil viele Mister kastrierte Ferkel aus
dem

Ausland importieren. Die deutschen
Sauenhalter bleiben dann woméglich
auf ihren Ferkeln sitzen.

Welchen Termin strebt Kaufland an?
Dausch: Wir streben den frithest-
moglichen Termin an. Dadurch wollen
wir Orientierung und Planungssicher-
heit an die Vorstufen geben und mit

Gesetzlich ist die betdubungslose
Kastration in Deutschland ab dem
1.Januar 2019 verboten.
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Markt

Molkereien steuern
Milchmenge

Die franzésischen Molkereien deckeln die Milcherzeugung und binden ihre Lieferanten
an eine Art Quote. Ein Uberblick (iber die verschiedenen Preis- und Mengensysteme.

rankreich ist eines der wenigen
Feuropéiischen Linder, das seine
Milchproduktion drosselt. Im Mérz
2016 lag die Milchanlieferungsmenge 1%
unter der Vorjahresmenge, im April
setzte sich der Trend fort (Ubersicht).
Das ist zum einen auf die schlechte
Konjunkturlage im Land und zum an-
deren auf die Mengenbegrenzungs-
Systeme zuriickzufiihren, die die Molk-
ereien nach dem  Quotenende
eingefithrt haben. Damit wollen die
Molkereien vermeiden, Milch auf dem
Spotmarkt abzusetzen. Das soll zu ei-
nem héheren Auszahlungspreis fiihren.
Ob das tatsichlich so eintrifft, hingt
jedoch von den Absatzmirkten der
Molkereien ab und von der Bereitschaft,
den erzielten Mehrwert an die Liefer-
anten weiterzugeben.

Verschiedene Systeme: Jede Molkerei
hat ihr eigenes Preis- und Mengensys-
tem entwickelt, das unterschiedliche
Auswirkungen auf die Erlése und En-
twicklungsméglichkeiten der Erzeuger

hat.

Zwischen den Begrenzungs-Systemen
der privaten und denen der genossen-
schaftlichen Molkereien gibt es erhebli-
che Unterschiede.

Die meisten der privaten Molkereien
kénnen keine weiteren Absatzmirkte
generieren. Bestenfalls kénnen sie das
Niveau der Nachfrage halten. Sie be-
grenzen strikt die Anlieferungsmenge
und verlangen eine Strafzahlung bei
Uberlieferung.

Bei Privatmolkereien sind die indivi-
duelle Referenzmenge des Erzeugers
und die Modalititen der Milchpreisfest-
setzung in einem Vertrag geregelt. Die
Mindestlaufzeit ist im Gesetz geregelt
und betrigt finf Jahre. Die lingste
bekannte Vertragslaufzeit bei einer pri-
vaten Molkerei betrigt zwolf Jahre.

Ahnlich wie in Deutschland gibt es in
Frankreich Erzeugerorganisationen, die
anstelle der Bauern mit den Molkereien
die Vertrige aushandeln. Einige Erzeu-
gerorganisationen haben sich zusam-
mengeschlossen, um fiir die Bauern

Milchanlieferung sinkt in Frankreich
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Die franzésiche Milchanlieferung nimmt seit 2014 tendenziell ab. Das liegt an der
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bessere Bedingungen auszuhandeln
oder eigene Ideen zu Preis-Systemen
durchzusetzen. Derzeit probiert eine
Erzeugerorganisation der privaten
Molkerei Danone fiir einige ihrer Mit-
glieder Vertrige mit einer oder zwei
weiteren Molkereien auszuhandeln.

Genossen mit A-/B-Preis. Die meisten
genossenschaftlichen  Molkereien
hingegen akzeptieren eine Produktion
iiber die vereinbarte Menge hinaus,
zahlen aber weniger Geld dafiir.

Fiir die vereinbarte Menge wird der
Preis A gezahlt, der vom franzésischen
Binnenmarkt und vom europiischen
Markt abhingt (im April reichte die
Spanne von ca. 26,2 ct/1 bis ca. 294 ct/],
bei 3,8 % Fett und 3,2 % Eiweil).

Fiir die dariiber hinaus produzierte
Menge wird der Preis B gezahlt, der vom
Butter- und Milchpulverpreis abhiingt.
Im Moment ist dieser sehr niedrig
(19,0 bis 20,0 ct/1), kann aber auch den
Preis A iibersteigen.

Dieses System erlaubt den Genossen-

Milchmarkt
in Zahlen

Frankreich ist mit 24,6 Mrd. 1
Jahresproduktion nach
Deutschland der zweitgrofte
Milchproduzent in der EU. In
Frankreich gibt es rund 66000
Milchviehbetriebe und ungefihr
500 Molkereiunternehmen. 2015
zahlten sie einen durchschnittli-
chen Preis von 30,9 ct/1. Rund 54 %
der Milch verarbeiten Genossen-
schaften. In der Region Bretagne
wird mit rund 1,3 Mrd. l am
meisten Milch produziert, gefolgt
von Pays de la Loire und der Nor-
mandie, die sich alle im Nord-

e Artikel

ktuellen
be.

Neugierig und noch nicht Abonnent?

Dann bestellen Sie jetzt Ihr kostenloses Probeheft
oder ein Abo von top agrar und profitieren Sie
von vielen weiteren Vorteilen und Extras wie z. B.

e top Themen-Specials
(4 x jahrlich Energiemagazin, Agrar-Boérse,
Forstmagazin usw.)

e Regionalsupplements
zu groBen Veranstaltungen

e Freien Zugang zum Exklusiv-Bereich
auf topagrar.com, inkl. Archiv

e kostenlose E-Mail-Newsletter
* Vorzugspreise fur top agrar-Produkte

* und vielem mekhr ...

(e Tiswis
Ieh will keine
Lahnmast!

Braait und die Folgen * Bawem im Biick der Nachbam

mit 25 % Preisvorteil

und tolle Pramien sichern



https://www.topagrar.com/service/studentenabo_53084.html
https://www.topagrar.com/service/leserwerden_52949.html
https://www.topagrar.com/service/leserwerden_52949.html
https://www.topagrar.com/service/aboverschenken_52951.html
https://www.topagrar.com/service/leserwerben_52952.html

