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24 Messevorschau | Die Roboter kommen

Viele automatische Helfer fiir Feld und Stall wollen den Bauern unter die
Arme greifen und présentieren sich auf der Regio Agrar in Augsburg.

& 20 | Pflanzenbau
Wenn Engerlinge
zur Plage werden
| Wie Sie gegen Engerlinge
auf dem Griinland

vorgehen konnen.

und Phosphor

Moderne Mastrationen
mit weniger Eiweill und
Phosphor sind gestinder

und sparen Geld.
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Selektives
Trockenstellen

Weniger Antibiotika und
mehr Milch - eine neue
Eutergesundheitsstrate-
gie macht es moglich.
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Aktuelles Interview

Forstreform: ,,Griin-schwarz
muss besser zuhoren*

Waldbesitzer in Baden-Wirttemberg muissen ihr Holz kiinftig
selbst vermarkten — und wehren sich gegen neue Oko-Auflagen.

Das Land will, anders als versprochen,
bei der Forstreform den Waldbesitzern
neue ékologische Pflichten auferlegen.
Warum der Schwenk?
Hilt: Dazu gibt es viele Spekulatio-
nen, an denen ich mich nicht betei-
lige. Aber ich frage mich schon,
warum das Land das Gefiihl hat, dass
es eingreifen muss.

Unsere Wilder wurden in den letz-
ten Jahren bereits ilter, laubholzrei-
cher, naturniher und vorratsreicher.

Was wiirden die vom Forstministerium
geplanten Anderungen fiir die Waldbe-
sitzer bedeuten?

Hilt: Ein wichtiger Punkt ist z.B. die
Pflicht, den Boden zu verbessern. Da-
mit wire die Férderung des Wieder-
aufbaus sowie der Kalkung infragege-
stellt. Denn man wiirde niemanden
dafiir bezahlen, dass er eine gesetzli-
che Pflicht erfiillt. Eine Bodenkal-
kung z.B. kostet jedoch schnell

4000 €/ha - und den Schaden hat
der saure Regen verursacht, nicht die
Waldbesitzer.

Und: Die Wilder sollen einen ,hin-
reichenden Totholzanteil“ enthalten,
der aber nicht genau festgelegt ist.
Kann ich also vom Borkenkifer be-
fallene Biume noch entfernen, oder
ist das mein ,hinreichendes Totholz"?
Es bleiben viele Fragen offen.

Betrifft das auch die Okokonten?

Hilt: Méglich. Die Frage ist, ob man
Okopunkte fiir MaBnahmen bekom-
men kann, zu denen man gesetzlich
verpflichtet ist. Ich glaube, das war
dem Land nicht bewusst. Dabei sind
die Okokonten eine Win-Win-Win-
Win-Situation fiir die Bewirtschafter,
die Natur, das Land - das nicht zah-
len muss — und Punktekiufer.

Der Entwurf geht nun in den Landtag
und soll zum 1.1.2020 inkrafttreten. Er-
warten Sie noch Anpassungen?

Hilt: Gut war, wie sich die Waldbesit-
zer am Anhoérungsfahren beteiligt
haben. Ich hoffe, dass Regierung und
Landtag nun auch wirklich hinhéren.

Sicher ist bereits, dass Baden-Wiirt-
temberg ab 2020 aus kartellrechtlichen
Griinden nicht mehr das Holz der an-

Jerg Hilt,
Geschifts-
flihrer Forst-
kammer
Baden-Wiirt-
\ temberg
Waldbesit-
zerverband

deren Waldbesitzer mitverkauft. Soll-
ten diese nun selbst vermarkten?

Hilt: Das ist nur dann eine Option,
wenn der Verkdufer nah am Sige-
werk ist und gute Beziehungen un-
terhilt. In der Regel diirften die
Mengen aber zu klein sein, um gute
Preise einfordern zu kénnen.

Welche Menge muss zusammenkom-
men, um am Markt zu bestehen?
Hilt: Die Sigeindustrie konzentriert
sich immer weiter. Daher werden
200000 Festmeter fiir eine Vermark-
tungsorganisation empfohlen.

Selbst bei den meisten Verkaufs-
stellen der Landkreise diirften die
Mengen kiinftig darunter liegen, da
die Staatsforsten nun separat ver-
markten miissen.

Wie kinnen Waldbesitzer ihre

Menge dann biindeln?

Hilt: Oft ist es sinnvoll, wenn die
Forstbetriebsgemeinschaften eine
Genossenschaft griinden. Zwar wi-
ren kiinftig alle privaten Rechtsfor-
men fiir die Vermarktung erlaubt und
forderfihig. Doch bei den gebiindel-
ten Mengen geht es um viel Geld.

Bei einer Genossenschaft priift der
Verband regelmiBig die Wirtschaft-
lichkeit und die Genossen haben ein
demokratisches Mitwirkungsrecht.
Das schafft Sicherheit.

Wo entstehen solche Genossenschaften?
Hilt: In Emmendingen und Waldshut
wurden sie bereits gegriindet. Im
Kreis Ravensburg sowie im schwi-
bisch-frainkischen Wald ist dies in
Arbeit. -cm-
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